
FREELANCER MEDIABERATER /
SALESMANAGER (M/W/D)

Callwey Bücher machen glücklich

Sie identifizieren und sprechen
eigenverantwortlich Premiummarken aus
dem Bereich Architektur und Design an. 
Sie entwickeln und setzen eine strukturierte
Akquisestrategie um, von der
Erstansprache bis zum Vertragsabschluß.
Sie präsentieren das Award-Konzept
überzeugend und kommunizieren konkrete
Mehrwerte für potentielle Partner.
Sie repräsentieren die Callwey Awards auf
Branchenveranstaltungen und Messen.
Sie arbeiten eng und kooperativ mit dem
Awards-Team zusammen.
Sie berichten direkt an die Leitung Akquise
Awards.

Sie haben fundierte Erfahrung im B2B-
Vertrieb, Sponsoring oder in der
Partnerakquise, bestenfalls im
Premiumsegment. 
Sie verfügen idealerweise über ein
bestehendes Netzwerk in der Architektur-,
Interior- oder Designbranche. 
Sie überzeugen durch professionelles
Auftreten und starke Kommunikation,
schriftlich wie im persönlichen Gespräch. 
Sie arbeiten selbstorganisiert, denken
unternehmerisch und bringen hohe
Eigenmotivation mit. 
Sie haben eine Affinität zu Design,
Architektur und Premium-Marken.
Sie haben gute Kenntnisse in Excel,
bestenfalls auch in Salesforce.

IHRE AUFGABEN: IHR PROFIL:

WER WIR SIND:
Callwey ist ein unabhängiger

Buchverlag, gegründet 1884 von
Georg D. W. Callwey als visionärer

Fachverlag für Architektur und
Design, mit Sitz in München.

Callwey steht heute für
hochwertige Publikationen mit

den Themenschwerpunkten
Architektur, Design, Wohnen,
Garten, Kochen, Mode, Reisen

und Lifestyle mit durchschnittlich
40 Neuerscheinungen und

Awards mit hochkarätig
besetzten Fachjurys im Jahr.

Attraktive, leistungsorientierte Provision
Flexible Zeiteinteilung und
ortsunabhängiges Arbeiten (zzgl.
punktueller Termine bei Events, Messen
und Meetings)
Selbständiges Arbeiten in
Zusammenarbeit mit einem motivierten
und kollegialen Team mit flachen
Hierarchien
Unterstützung durch professionelle Sales-
Unterlagen, Präsentationen und
Hintergrundmaterial
Die Atmosphäre eines
Familienunternehmens und
traditionsreichen Verlagshauses

DAS BIETEN WIR:

Callwey GmbH, Frau Arnold, Klenzestraße 36, 80469 München
Fon: +49 89 8905080-81, www.callwey.de

Für unseren Bereich Awards & Events suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine
vertriebsstarke Persönlichkeit als Freelancer Mediaberater/Salesmanager (m/w/d).

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung!
Bitte richten Sie diese an folgende Email-Adresse: bewerbung@callwey.de

https://www.callwey.de/
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